Handlungsfelder Leiterstufe Marketing und Verkauf

HF5 HF6

Strategien Nachfrage-
und Konzepte generierung
entwickeln steuern

HF7

Umsetzung
sicherstellen

HF2 HF3

Markt, Umfeld Marktleistung
und Trends gestalten
analysieren

HF5

Offertprozess
steuern

HF7

Kunden-
beziehungen
gestalten

HF4

Marktbe-
arbeitung
realisieren

HF6

Projekte leiten
und Lésungen
entwickeln

HF1

Managment-
aufgaben
wahrnehmen




